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RESUMEN

La Argentina y, más recientemente, Brasil, han atraído importantes montos de inversión extranjera directa (IED) en los años '90. Si bien las privatizaciones de empresas públicas han sido un factor significativo en la atracción de dichos flujos, el fenómeno en cuestión se extiende a otros sectores y actividades económicas. Este trabajo se concentra en el análisis de las características básicas, modalidades, motivaciones e impacto microeconómico de los recientes flujos de IED hacia ambos países. 
A diferencia de lo que ocurría durante la fase de la industrialización sustitutiva, en el actual contexto de mayor apertura de ambas economías, las estrategias de explotación del mercado interno o regional –que sigue siendo el principal factor de atracción para la IED en ambos países– deben incluir acciones de racionalización, dirigidas a mejorar la productividad y la calidad de los procesos y productos realizados a nivel local. Sin embargo, las tendencias que, a nivel mundial, estarían llevando a las ET a implementar nuevas estrategias más activas de integración de sus filiales en las redes de comercio, producción y tecnología intracorporación no parecen reflejarse con intensidad en los casos estudiados. En particular, la descentralización de actividades de innovación y gestión estratégica, así como el traslado de decisiones sobre comercialización internacional de algunos productos, que implican tanto un alto grado de autonomía para las filiales como la generación de importantes externalidades para las economías receptoras, están prácticamente ausentes en la región.
SUMMARY

Argentina, and more recently, Brazil, have attracted significant amounts of foreign direct investment (FDI) in the 1990s. Whereas the privatization of public enterprises has been a key incentive for such flows, the phenomenon certainly goes beyond privatization and includes other sectors and activities. This paper attempts to shed light on the basic features, key modalities, main motives and microeconomic impact of recent FDI inflows in both countries. 
Contrary to what happened during the import substitution industrialization phase, in the present context of trade liberalization and subregional integration in both countries, the domestic (and in some cases subregional) market seeking strategies –the domestic market still being the main factor of attraction for FDI– must include rationalization measures at firm level, to be able to increase productivity and improve the quality of the processes and products made in the host economy. However, the global trends, which, according to the received literature, would lead TNCs to implement new and more active strategies to integrate the affiliates in their intrafirm trade, production and technology networks, have not yet been found in the cases under study. In particular, the decentralization of innovation and strategic activities, as well as the world product mandate approaches, which imply a higher level of autonomy for the affiliates as well as the generation of significant externalities for the host countries, are mainly absent in the FDI inflows into the region.
