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RESUMEN

El objetivo de este trabajo es discutir en qué medida el sector telefónico argentino converge o no hacia un mercado disputable. En este sentido, se puede sostener la hipótesis de que el mercado de telefonía argentino presenta una tendencia hacia el incremento de su grado de disputabilidad, tanto por los avances tecnológicos como por el marco regulatorio. En primer lugar, el continuo y acelerado progreso técnico que se verifica en esta industria torna técnicamente factible el ingreso de nuevas empresas. En segundo lugar, el marco legal permitirá el ingreso de otras firmas al sector telefónico, tanto local como de larga distancia, sin necesidad de contar con una red propia.

Por otro lado, del análisis de la evidencia empírica del segmento de telefonía básica se pueden extraer las siguientes conclusiones: i) la función de costo medio tendría un tramo plano que comienza alrededor de los 10.600 millones de pulsos, señalando así la magnitud de la escala mínima eficiente; ii) cada una de las licenciatarias actuales estaba operando en el tramo plano en el trimestre julio-setiembre de 1995; iii) dada la dimensión de la escala mínima eficiente, el mercado estaría muy próximo a un tamaño don-de puedan prestar el servicio tres empresas operando a dicha escala mínima. Esto es, podría llegar a ingresar una tercera empresa produciendo al mismo nivel de costo medio que las dos residentes. En consecuencia, el segmento de telefonía básica no tendría la estructura de un monopolio natural.

SUMMARY

The main purpose of this paper is to analyze if the Argentinean telephone market is converging into a contestable one. In this sense, based on the technological and regulatory aspects of this market, this paper supports the hypothesis that the market is increasing its contestability degree. Firstly, current technological progress makes possible the entrance of new firms into the market. Secondly, the regulatory framework will permit other firms to enter into local and long distance market, and with no need to count with a network of their own.

In addition to that, from the empirical evidence on the national basic telephony system some conclusions can be infered: i) average cost function presents a flat segment that begins around 10.600 million “pulsos”, marking the minimum efficient scale magnitude; ii) by period July-September 1995 each one of the two firms that sell the service today was operating on the average cost curve flat segment; iii) the whole market is near a size where three firms could operate at minimum efficient scale. That is, a third firm could enter the market offering telephone service at the same average cost. Consequently, Argentinean basic telephony sector would not have a natural monopoly structure.

