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RESUMEN

Este artículo propone una explicación de la debilidad de la articulación vertical de la industria argentina en el período 1975-1990. Lo hace a partir de una revisión de la teoría de los costos de transacción, cuestionando asimismo la validez de la teoría de la especialización flexible para el caso argentino. Aunque el punto inicial es la teoría de los costos de transacción, el modelo teórico propuesto difiere del modelo de Williamson (1985) ya que se considera la especificidad de la inversión como una variable dependiente del grado de incertidumbre ambiental. El modelo propuesto difiere también de la conceptualización de North (1990)  porque considera que la magnitud de la caída de la inversión en capital fijo depende no sólo del grado de incertidumbre ambiental sino también –y fundamentalmente– del grado de densidad contractual del proceso productivo. El análisis del caso argentino revela que la continua megainflación e inestabilidad institucional han perjudicado relativamente menos a los bienes producidos a través de procesos de ciclo continuo que a los bienes producidos por procesos productivos divisibles, que son precisamente aquellos caracterizados por alta densidad contractual. La utilización de la teoría de los costos de transacción y en particular de la variable densidad contractual permite una relectura de los datos y un reinterpretación de la historia económica argentina reciente, sugiriendo que en la determinación de la performance de los diferentes sectores de la industria deben ser también adecuadamente considerados los costos transactivos y no sólo los de producción.

SUMMARY

This paper proposes an explanation of the weakness of the vertical articulation of Argentine industry during the 1975-1990 period. First, it rejects the validity of the flexible specialization theory. Second, it formulates an adaptation of the transaction cost theory for an explanation of the phenomena. Though the starting point is the transaction cost theory, the theoretical model here proposed differs from Williamson's one (1985) as it considers the specificity of investments as a dependent variable of the degree of environmental uncertainty. It also differs from North's model (1990) as it considers the degree of the fall of fixed capital investments as being dependent no only on the degree of environmental uncertainty, but also –and significantly– on the degree of the "contractual density" of the production process. The analysis of the Argentine case shows that both prolonged megainflation and institutional instability have been relatively less damaging to production processes characterized by a high contractual density, i.e to goods produced by divided production processes. The adoption of the transaction costs theory and in particular of the contractual density variable allow for a reinterpretation of the data and of Argentina's recent economic history, suggesting that in determining the performance of different industrial sectors not only should production costs be analyzed but also transaction ones.

