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RESUMEN

La estrategia de crecimiento liderada por las exportaciones no está alcanzando resultados satisfactorios en América Latina. A pesar de las significativas reformas emprendidas, la mayor parte de los países de la región han sido inca-paces de alcanzar tasas de crecimiento similares a las observadas entre 1950 y 1980. A partir de 1995 se produjo una generalizada desmejora en el ritmo de expansión. La principal razón parece residir en un serio deterioro en el desempeño exportador. Este se debe en parte a que el crecimiento del comercio mundial se hizo más lento, pero también a que la región ha venido perdiendo participación en los mercados internacionales, en comparación con otras áreas en desarrollo. Merced al NAFTA y a sus estrechos vínculos con la economía de los Estados Unidos, México y algunas otras economías de América Central y del Caribe han venido mostrando un desempeño mucho mejor. La lección de estas experiencias es que las reformas de mercado por sí solas no garantizan tasas de crecimiento altas o estables. Es necesario que los gobiernos y el sector privado cooperen en el desarrollo de mercados de exportación y de un mayor potencial exportador. Los gobiernos deben manejar los tipos de cambio atenuando su preocupación por la inflación y, en cambio, acentuándola en relación con los efectos de la apreciación real sobre la producción de bienes transables.

SUMMARY
The export-led growth strategy is not working well in Latin America. Despite significant reforms, most countries in the region have been unable to reach the growth rates achieved between 1950 and 1980. There has been a widespread slowdown after 1995, particularly in South America. The main reason seems to be a serious deterioration in export performance, both because the growth of world trade has slowed down but also because Latin America is losing market share relative to other developing countries. Thanks to NAFTA and close ties to the US market, Mexico and several other countries in Central America and the Caribbean have performed much better. The lesson is that market reforms alone will not guarantee a stable or rapid growth rate. The government and private sector need to cooperate to develop export markets and export potential. The government should manage the exchange rate thinking less about inflation and more about the effect of real appreciation on the production of tradable.

