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RESUMEN

El artículo tiene como objetivo mostrar la relevancia del análisis de la distribución funcional del ingreso en tanto aporte a la comprensión del proceso económico de un país, en nuestro caso Argentina. Tomando un período extenso (1950-2006), el trabajo se concentra en tres importantes aspectos derivados de tal estudio. En una primera instancia se desarrolla –conceptual y empíricamente– el análisis de las variables que determinan la evolución de la participación asalariada (productividad y costo laboral –salario real–), y se advierte que hasta mediados de los años setenta la caída de la participación asalariada tiene como causa un aumento relativo menor de las remuneraciones frente a la productividad, mientras que a partir de entonces se explica por la caída absoluta de aquéllas en un contexto de lento aumento de ésta. En segundo lugar, a partir del análisis ya realizado de la forma en la que los individuos participan en el proceso de producción, se desarrollan las relaciones entre esta óptica y los graves problemas sociales de nuestro país (fundamentalmente, desigualdad social y pobreza). En este caso, aquellas formas condujeron inevitablemente a la aparición de dichos problemas. En tercer lugar, se analiza la relación entre la distribución funcional y los componentes privados de la demanda final (consumo e inversión), encontrando que, desde mediados de los setenta, una menor parte del (proporcionalmente mayor) excedente se destina a la inversión productiva.
SUMMARY

This article intends to show the importance of the factorial distribution analysis in order to fully comprehend a national economic process, in our case that of Argentina. From a historical point of view (1950-2006), this paper focuses on three important aspects of that approach. Firstly, it developes the conceptual and empirical analysis of the determining variables of the wage appropriation (productivity and labor cost –real wage–), discovering that –until mid seventies– its decrease is caused by a relatively greater increase in productivity than in real wages but, since then, by a slow increase in the former and an important fall in the latter. Secondly, based on the already carried out analysis of the way in which individuals participate in social wealth production, the article studies the relationship between this view and the social welfare crisis (inequality and poverty), concluding that there is an inevitable link between them. Finally, the paper studies the links between factorial distribution and the private components of the demand (consumption and investment), finding that, since the second half of the seventies, a smaller portion (of a proportionally greater) surplus is used for productive investment.
