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RESUMEN

España figura entre los casos más recientes de “éxito en el desarrollo”. El saber convencional afirma que la clave de la exitosa adaptación del país a la oleada globalizadora fue una política económica liberal unida a una veloz integración a la Unión Europea. En este trabajo sostendremos, por el contrario, que en la transformación española desempeñaron un papel decisivo un conjunto de medidas antiliberales y proteccionistas. La reorganización de la economía realizada por el estado español presentó dos grandes componentes. Por un lado, los sectores industriales fueron modernizados desde arriba mediante una serie de planes de reconversión y, por el otro, se otorgó una protección selectiva a los sectores energéticos, la banca y las telecomunicaciones, que se extendió hasta mucho después de la incorporación de España a la UE. Además, el estado potenció en los sectores protegidos el desarrollo de una serie de “campeones nacionales” –empresas estatales que se diversificaron en el exterior– e implementó una estrategia clara de privatizaciones que buscó impedir que grandes actores internacionales tomaran parte en el negocio. En el artículo se sostiene que este modelo “estatista” español de transición hacia la economía de mercado fue influido decisivamente por dos factores concretos de la economía política española tal como se desplegó bajo el modelo de la sustitución de importaciones: la debilidad organizativa y económica de la burguesía industrial nacional y la posición comparativamente más consolidada del capital financiero y de las compañías de energía que estaban bajo su control.

SUMMARY

Spain is arguably one of the most recent cases of “developmental success” Conventional wisdom holds that liberal economic policy coupled with a hasty integration into the EU is the central feature of the country’s successful adaptation to the globalization wave. This study, by contrast, argues that a set of illiberal and protectionist policies are crucial to understanding the Spanish transformation. The state’s reorganization of the economy displayed two broad components: the revamping of industrial sectors from above through a series of reconverting plans and the targeted protection granted to the energy, banking and telecommunications sectors well after Spain’s integration into the EU. In addition, the state empowered a series of “national champions” –state enterprises that would diversify abroad– in these protected sectors, and developed a defined strategy of privatization that prevented any major international player from taking part in the given business. The article argues that this States model of market transition in Spain was decisively shaped by two concrete features of the Spanish political economy as it unfolded under the ISI model: the organizational and economic weakness of the domestic industrial bourgeoisie, and the comparatively entrenched position of financial capital and its energy-controlled companies.

