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RESUMEN


Los flujos de inversión extranjera directa (IED) hacia Latinoamérica aumentaron sustancialmente durante el primer quindenio de los dos mil. Aunque la Argentina no se encuentra entre los países de la región que recibieron los mayores flujos, la IED acusó impactos económicos no desdeñables. En esta etapa, si bien hubo diferencias respecto al período de la convertibilidad cambiaria, los niveles de extranjerización de la economía se mantuvieron, lo que plantea desafíos en términos no solo de la sostenibilidad del balance de pagos, sino también de la estructura productiva.
El presente trabajo tiene como objetivo analizar ambas dimensiones del ingreso de capitales externos, con especial énfasis en las estrategias del capital transnacional en torno a las distintas ventajas que usufructúa. En última instancia, la finalidad del artículo es preguntarse si es acaso posible, necesario o viable delegar en las empresas transnacionales y en los flujos externos de capital el desarrollo de sectores estratégicos y la transformación de la estructura productiva. Para ello, evaluamos hasta qué punto se avanzó en el proceso de extranjerización que la economía presentaba desde los años noventa y si los efectos de las diferentes estrategias del capital transnacional han llevado a su predominio en diferentes sectores, manifestando una eventual consolidación del poder de veto de las empresas extranjeras sobre las políticas públicas.

SUMMARY


Foreign Direct Investment (FDI) flows to Latin America increased substantially during the first fifteen years of 2000. Although Argentina is not among the countries of the region received the largest flows, FDI accused considerable economic impacts. At this stage, although there were differences regarding the period of convertibility, the levels of foreign ownership remained, posing challenges both in terms of the sustainability of the balance of payments, and the productive structure.
This paper aims to analyze both dimensions of the external capital inflows, with special emphasis on strategies of transnational capital. Ultimately, the purpose of the article is to question if it is possible, necessary or feasible to delegate on Transnational Corporations and external flows of capital the development of strategic sectors and structural change. For that, the article assess the extent to which the economy made progress regarding the previous process of denationalization and if the effects of the different strategies of transnational capital have brought its prevalence in different sectors, manifesting an eventual consolidation of veto power of foreign companies on Public Policy.
